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オートデスク 『 新しい購入エクスペリエンス 』
新しい購入エクスペリエンス とは

顧客・パートナー・オートデスクの利点

購入プロセス全体の流れ

現状と今後の商談・業務フロー

https://www.autodesk.com/jp/
campaigns/newwaytobuy

ビジネスパートナー事業部

新しい購入エクスペリエンス

＜ちょっと小耳に・・・＞
現在の契約は, 11月11日以降 Agency
モデルに 自動移管されます。
自動移管された契約に関しては, 自動
更新フラグ は「OFF」 になっています。
翌 更新された時点（11月11日以降
1年間, もしくは 3年後の 更新をされた
時点）で、自動更新フラグ は「ON」
になります。
オートデスクアカウントにてお客様に
て設定変更可能です。
自動更新フラグを「OFF」にすると更
新案内メールが送信されます。

ベンダー登録ガイド
ベンダー登録ガイドの情報は、
ここをクリックしたリンク先サイトの
「よくリクエストされる情報」
と同等です。
アクセスの上 ご参照ください。
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ビジネスパートナー事業部
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11/13
Australia

開始
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New Zealand
開始

6/10
北米開始

9/16
欧州開始

11/11
日本開始

8/8 日本
ユーザ案内

7/16
Newsletterで
リセラー案内

各国の進捗と日本の展開日

商談・業務フロー

◆ 見積有効期限 : 発行されてから30日間有効。見積有効期限が切れたら、再見積もり発行の依頼が必要です。
◆ 見積金額 : 定価販売となります。 但し、特価承認がされた場合は、特価適用価格となります。

すべてのリセラー（パートナー）が同一金額での見積価格となります。
◆ 予算取りで前もって仮見積をだすことはできません。

●取引先（ベンダー）登録: https://www.autodesk.com/jp/buying/terms-payments#vendor
●よくある質問Webページ: https://www.autodesk.com/jp/buying/terms-payments/vendorfaq

オートデスクを取引先（ベンダー）として登録
オートデスクと直接お取引きをする上で、事前に お客様のシステム上でオートデスクを取引先（ベンダー）
として設定ください。このプロセスに時間を要する企業様もいらっしゃいますので、早めにお客様の財務・
経理部門のご担当者に情報をお渡しの上、ご準備を促してください。
＜手順＞「取引先登録」のページにアクセス → 必要な書類をダウンロードします →

→ 貴社の調達システムで オートデスクを取引先としてご登録ください。

※ 2024年8月7日時点で 120,000円 (税込) 未満 の注文の場合、通常、前払いとなります。 少額案件でも請求書払いが可能となりました。
※ 指定請求書には対応できません。
※ 手形は使えません。

お客様のお支払い手段
最適なお支払い方法を選択し、安心してオンライン購入いただけます。支払い情報はすべ
てサーバーで暗号化されるため、安全です。次のお支払い方法からお選びいただけます。
●クレジットカード
●PayPal（決済サービス）
●コンビニ
●Pay-easy（ATM振込）
●請求書払い（月末締め・翌月末払い）→ 事前にベンダー登録のご準備を

＜ご販売店様の準備＞
１．Agencyモデルが開始され
る前に, 更新契約を前倒しで取
得できます!
（満了日90日前から可能です）
凡そ 満了日 2025年1月末日分まで
更新OPPTYリストはお持ちですか?
２．必要に応じて お客様に
ベンダー登録 のご準備を誘導し
てください。

9月3日アップデート


